
หลักสูตร เคล็ดลับการขายตลาดราชการใหป้ระสบความส าเรจ็

วิทยากร
อาจารยน์วฤกษ ์สุวรรณวิรฐักุล
• ผู้บริหารงานฝ่ายขายและการตลาดอาวุโส 

• ส่วนราชการและรัฐวิสาหกิจ บริษัท แคนนอน 

ส านักงานใหญ่ กรุงเทพฯนักขาย และผู้บริหารงาน

ฝ่ายการขายราชการมืออาชีพประสบการณ์ 25 ปี กับ

การขายภาครัฐ

ประสบการณใ์นการท างาน
• Grolier Internation Co., Ltd ผู้ช่วยผู้จัดการฝ่าย

ขายบริษัท บางกอก ไฮเทค จ ากัดกรรมการผู้จัดการ

และผู้จัดการฝ่ายการตลาด

• เป็นพนักงานขาย ผู้บริหารงานฝ่ายขาย “ภาค

ราชการ” 20 ปีต่อเนื่อง จนถึงปัจจุบัน

• เคยเป็นวิทยากรบรรยายการขายภาครัฐกับองค์กรชั้น

น า เช่น  เครือซิเมนต์ไทย SAMART GROUP, กัน

ยงอิเล็คทริคส์ (Mitsubishi), TOYOTA GROUP

ฯลฯ

• เป็นผู้อบรมด้านการขายราชการให้กับพนักงานสาขา

ในเครือของบริษัท แคนนอนฯ

• เป็นที่ปรึกษา Dealer ท่ัวประเทศเกี่ยวกับเรื่องการ

ขายราชการเป็นสมาชิกสมาคมผู้บริหารพัสดุแห่ง

ประเทศไทยต้ังแต่ พ.ศ. 2543 จนถึงปัจจุบันเป็น

สมาชิกสถาบันพระปกเกล้า

• เป็นที่ปรึกษาและวิทยากรของสถาบันฝึกอบรมชั้นน า 

อาทิ สมาคมการจัดการธุรกิจแห่งประเทศไทย, 

WASO, ธรรมนิติ, HRD TRAINING PLUS CO., 

LTD, PERFECT TRAINING AND SERVICE 

CO., LTD. 

หลักสตูรนีส้ าหรบั
• SALES MANAGER, MARKETING MANAGER,

• ENGINEERING  MANAGER

• PERSONAL MANAGER  

• SALES SUPERVISOR GOVERNMENT

• ฝ่ายกฎหมาย, ฝ่ายบญัชี, ฝ่ายการเงิน

• เจ้าของกิจการเก่า, ใหม่  

• ผู้มีหน้าที่เกี่ยวข้องกับการขายหน่วยงานราชการ
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หลักสูตร 1 วัน
ตลาดหน่วยงานราชการและรัฐวิสาหกิจเป็นขุมทรัพย์มหาศาลของ ผู้จ าหน่ายสินค้าและบริการทุกประเภท ตั้งแต่สนิค้าอุปโภคบริโภคเล็ก ๆ

กระท่ังสินค้าขนาดใหญ่ เช่น COMPUTER จักรกล รถยนต์ ครุภัณฑส์ านักงานรวมถึงรับเหมาก่อสร้างถนน อาคาร โครงการเมกะโปรเจ็กท์

กระบวนการตัดสินใจซื้อของหน่วยงานราชการจะสลับซับซ้อนกว่า ลูกค้าท่ัวไป มีการวางแผนอย่างรอบคอบและรัดกุมโดยนักจัดซื้อ/จัดหา

ท่ีมีประสบการณ์ และมีความช านาญพิเศษเฉพาะด้าน และต้องด าเนินการตามขั้นตอนให้ถูกต้องตามระเบียบส านักนายกรัฐมนตรีทุกขั้นตอน

การจ าหน่ายสินค้าต่อหน่วยงานราชการต้องพึ่งพาความสามารถของบุคลากรในฝ่ายขายเป็นหลัก การน าเสนอ (Present) คุณค่าของ

ผลิตภัณฑ์และบริการให้ผู้ซื้อทราบโดยตวัแทนขายจะเป็นช่องทางท่ีน่าเชื่อถือและมีประสิทธิภาพมากท่ีสุดในขณะที่กลยุทธ์ด้านการตลาด

ด้านราคา การโฆษณาประชาสัมพันธ์ หรือ Promotionแทบจะใช้ไม่ได้ผล ผู้เข้าร่วมอบรม/สัมมนาจะได้ประสบการณ์ ทักษะ เทคนิค

ตลอดจนกลยุทธ์ต่าง ๆ จากวิทยากรผู้บรรยายเป็นจริง ทันสมัย และปัจจุบัน ไม่มีหลักสูตรในมหาวิทยาลัย ไม่มีในต าราเรียน ไม่มีนักเขียน

ส านักพิมพ์ไหนท าต าราออกมาจ าหน่าย กล่ันกรองจากแก่นประสบการณ์ล้วน ๆ ของ “นักขายราชการอาชีพ” ตลอดระยะเวลายาวนาน

25 ปี ท่ียังติดต่อค้าขายกับหน่วยงานราชการ

สอบถามและส ารองท่ี

เน้ือหา เวลา 09.00น.- 16.00 น.
วิเคราะห์สถานการณ์ อดีต ปัจจุบัน อนาคต การขายตลาดภาครัฐ

เทคนิคการน าเสนอเพ่ือสร้างความต้องการในหน่วยงานราชการ

ศิลปะการเข้าใจ เข้าถึง และครองใจราชการ

กลยุทธ์การเข้าถึง”ผู้มีอ านาจตัดสินใจ” ท่ีแท้จริง

เทคนิคการสร้างความสัมพันธ์กับราชการ (Connection)

พัฒนาบุคคลิกภาพเสริมทักษะ (Skills) นักการขาย นักบริหารสู่ความเป็นมืออาชีพ

ยุทธศาสตร์และกลวิธีในการเจรจาต่อรองกับราชการให้เกิดผลส าเร็จ

กลยุทธ์การบริหารช่องทางจ าหน่าย (Direct Sales, Dealer, Department Store)

การสร้าง Team บริหารควบคุม Team การแบ่งงาน มอบหมายงานเพื่อ  

เตรียมพร้อมการแข่งขัน

กลยุทธ์การวาง Specifications แบบทุกฝ่าย Win Win Win

เทคนิคการสาธิตสินค้า (Demonstration) ให้ผ่านคณะกรรมการและคู่แข่งขัน

กลยุทธ์การจัดท า TOR เพ่ือให้ราชการยอมรับและชนะการประมูล

เทคนิคการตีความใน Spec หรือ TOR ให้ผ่านคณะกรรมการและคู่แข่งขัน

อ านาจหน้าท่ีของคณะกรรมการแต่ละชุด

การจัดเตรียมเอกสารประกวดราคา

การจัดท าหลักประกันซอง หลักประกันสัญญา

กลยุทธ์การร้องเรียนให้ได้ผล การแก้ข้อร้องเรียน

ความแตกต่างระหว่างตลาดภาคเอกชนกับตลาดราชการ

ระเบียบส านักนายกรัฐมนตรีท่ีนักการขาย นักบริหารควรทราบ

ประกาศ ป.ป.ช. และสรรพากร ข้อบังคับท่ีต้องปฏิบัติตาม (เก่ียวกับฝ่ายบัญชี)

ลับ ลวง พราง (เปิดเผย Case Studies ประสบการณ์ตรงจากภาคสนามจริง)

ถาม-ตอบ แลกเปล่ียนความคิดเห็น ทักษะ ประสบการณ์กับวิทยากรและผู้ร่วม

สัมมนา

ประโยชน์ที่ท่านจะได้รับ
1. เพ่ิมช่องทางจ าหน่ายสินค้าและบริการ

2. มีโอกาสจ าหน่ายสินค้าเป็นล็อตใหญ่ๆ จ านวนมาก

3. เพ่ิมโอกาสแข่งขันทางธุรกิจ

4. ลดค่าใช้จ่ายในองค์กร

วัตถุประสงค์

 เรียนรู้เทคนิคและกระบวนการขายสินค้า ให้กับหน่วยงานราชการ จนสามารถ

เข้าใจวิธีการและขั้นตอนทั้งหมด

 เพ่ือแลกเปลี่ยนความคิดเห็นและทักษะกับวิทยากร  และผู้เข้าร่วมสัมมนาถึง  วิธีการ   

กลยุทธ์  เทคนิคในการเจาะตลาดหน่วยงานราชการ



อตัราคา่ลงทะเบยีน

ราคาปกตทิา่นละ 4,500 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,815 บาท

สมคัรกอ่นวนัที ่30 ตลุาคม 2558 ทา่นละ 4,000 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพิม่)

 เฉพาะนติบิคุคลสามารถหกัภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% ได ้

ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร

ใบเสร็จคา่ลงทะเบยีน สามารถน าไปบนัทกึหกัคา่ใชจ้า่ยทางบญัชไีด ้200 %

แบบฟอรม์ลงทะเบยีน

แบบฟอรม์ส าหรับลงทะเบยีนเพือ่เขา้รว่มสมัมนา

ชือ่หน่วยงาน / บรษัิท......................................................................................................................

ทีอ่ยูบ่รษัิท....................................................................................................................................

1. ชือ่................................... ต าแหน่ง ......................................... Email ......................................

2. ชือ่................................... ต าแหน่ง ......................................... Email ......................................

3. ชือ่................................... ต าแหน่ง ......................................... Email ......................................

โทรศพัท ์...............................  ตอ่ ........................................ โทรสาร ....................................

บรษัิท เพอเฟกท ์เทรนนิง่ แอนด ์เซอรว์สิ จ ากดั ทีอ่ยู ่16/54 ซอยบางขนุเทยีน 16 แขวงแสมด า เขตบางขนุเทยีน

กรงุเทพฯ 10150 Tel. 02-4646524  Fax. 02-9030080 ตอ่ 4326  E-Mail : info@perfecttrainingandservice.com

เลขประจ าตวัผูเ้สยีภาษี 0735553003036

 เชค็ขดีครอ่มสัง่จา่ย บรษัิท เพอเฟกท ์เทรนนิง่ แอนด ์เซอรว์สิ จ ากดั

 โอนเงนิเขา้บญัชอีอมทรัพย ์ธนาคารไทยพาณชิย ์สาขา พทุธมณฑล  สาย 4 เลขทีบ่ญัช ี 391-211414-7

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มคัรสามารถทีจ่ะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวนังาน 10 วนั บรษัิทฯ จะหักคา่ธรุการ 
รอ้ยละ 15 ของคา่สมคัร และในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวนังาน 7 วนั บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมคัร

นอกเหนอืจากนีแ้ลว้ บรษัิทฯ จะไมค่นืเงนิใดๆ ทัง้สิน้ การจองมผีลเมือ่ช าระเงนิเรยีบรอ้ยแลว้และโปรดแฟ็กซใ์บ Pay-in 
เพือ่เป็นหลกัฐานในการส ารองทีน่ั่ง
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